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Análise de Esforço

· Nome do Projeto: Sistema de Gestão de Produtos

2. Escopo Analítico
	Módulos

	1. Usuário:

· Usuários: nome, cpf, e-mail, senha, tipo de perfil e permissão.
· Tipo de Perfil: colaborador (somente cadastro e consulta de vendas) e administração (acesso a tudo).
· Permissões: seleção de módulos.
· Controle de Logs: para controle de todas as ações dos usuários do sistema.

Total 60h


	2. Dashboard (Gráficos resumidos e filtros);

· Quantidade total de produção: entre período.
· Quantidade total de vendido: entre período.
· Quantidade total de pedidos: entre período.
· Quantidade total de produtos mais vendidos: entre período.
· Gráfico de vendas: por período.

Total 40h


	3. Estoque:

· Produtos: código.do produto, tipo de produto, nome do produto, qtde, valor inicial, % lucro empresa, valor final, valor de revenda.e valor lucro vendedor.

· Tipo de produto: nome do produto.

REGRAS:

SITUAÇÃO REVENDA: DESCRIÇÃO DO PRODUTO, QTDADE, VALOR FINAL, VALOR DE REVENDA, LUCRO REVENDEDOR;
EX: PICOLE, 1, R$ 4.00, R$2.70, R$ 1.30

¹CALCULO DEVIDO VENDEDOR A EMPRESA: VALOR DE REVENDA x QTDE;

²CALCULO LUCRO VENDEDOR: VALOR LUCRO VENDEDOR x QTDE;

Total 50h



	4. Cadastros/Consultas:
· Revendedores: nome*, cpf*, apelido*, endereço, telefone* e status (ativo/inativo).
· Tipo de Status: ativo e inativo.
· Vendas (checkin): data/hora, nome usuário do sistema, apelido do revendedor, nº do carrinho de transporte, nome do produto, qtde estoque, qtde de saída, qtdade extra, valor final, valor de revenda e observação.
· Vendas (checkout): data/hora, nome usuário do sistema, apelido do revendedor, nº do carrinho de transporte, nome do produto, qtde de saída, qtde extra, qtde total de saída, qtde total de entrada, valor total devedor, valor lucro total vendedor, forma de pagto, situação (pago/em aberto) e observação.
· Tipo de Situação: pago e em aberto.
· Filtros;
· Impressão de Recibo: data/hora, apelido do revendedor, nº do carrinho de transporte, nome do produto, qtde de saída, qtde extra, qtde total de saída, qtde total de entrada, valor total devedor, valor lucro total vendedor e observação.

Total 100h


	5. Relatórios  
· Quantidade de produto vendidos por tipo de produto entre datas;
· Quantidade de produto vendidos por revendedor;
· Revendedor que mais vendeu;
· Quantidade total de revendedores ativos;
· Filtros;

Total 60h


	

	QUANTIDADE TOTAL DE HORAS
	[bookmark: _GoBack]310h

	PRAZO ESTIMADO
	000 dias úteis

	VALOR R$
	00.000.00




João Pessoa, 13 de dezembro de 2024.



_____________________________
Marconi Duarte
Responsável
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